
Det lille trøndersel-
skapet Boost Commu-
nications har skaffet
seg 12 Clear Channel-
eide radiostasjoner i
California som sms-
kunder. I lyttertall til-
svarer det hele det
kommersielle norske
radiomarkedet.
KJELL EVENSEN
Trondheim

– Det er en stor mulighet for oss,
du kan kalle det et gjennom-
brudd, sier Øystein R. Skiri i Bo-
ost Communications til Dagens
Næringsliv.

I USA, der Martin Kristiseter
leder datterselskapet Boost
Communications Inc., er man
ikke mindre stolt over at califor-
niske lyttere skal sende sine sms-
stemmer med norsk teknologi.

– Clear Channel har 1200
radiostasjoner i USA, så det sier
seg selv at det er utrolig spen-
nende å ha fått foten innenfor,
sier Martin Kristiseter.

Stemme-sms
Trondheimsselskapet selger
ymse løsninger og tjenester for
kommunikasjon via sms. Fra
internettbaserte moduler kan
kundene raskt kommunisere
både internt og eksternt.

Boosts første kunde var Ro-
senborg. I USA peiler Boost seg
særlig inn mot radiostasjoner og
tv-stasjoner som ber lyttere eller
seere stemme på noe via sms.
Konkurranser og avstemninger
er et økende marked, både i USA
og på hjemmebane.

Inntektene kommer fra pro-
duktsalg, lisensinntekter og at
det drypper inn litt penger
hver gang en sms-melding
sendes. I USA-markedet skal
det satses på avtaler med inn-

tektsdeling med kundene.
Som Dagens Næringsliv om-

talte 11. mars, har det ameri-
kanske venturefondet CTV
Ventures kjøpt ti prosent av det
amerikanske datterselskapet.
California-kontrakten er et re-
sultat av det nye partnerskapet.
Gründerne fra Trondheim får
ikke fullrost CTV Ventures. 

– De har gjort en kjempejobb,
spesielt med tanke på at vi fikk
kontrakten i konkurranse med
flere amerikanske selskaper, og
det bare fire måneder etter at vi
etablerte oss med datterselskap i
San Diego, sier daglig leder Øy-
stein R. Skiri. 

Skiri eier 30 prosent av ak-
sjene i selskapet, mens Såkorn-
invest Midt-Norge og Byggtek-
nikk eier 15 prosent hver.

kjell.evensen@dn.no
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Dr. Bürklin-Wolf fra Pfalz kommer til
Restaurant Madserud Gård i Madserud allé,

tirsdag 10. mai, fra kl. 18.00

Et knippe toppviner kombineres med kokkenes 
6-retters meny. Pris: 995,- inkl. vin.
Bordbestilling: 22 54 54 22

HURTIGSALG. – Vi fikk kontrakten i konkurranse med flere amerikanske selskaper, og det bare fire måne-
der etter at vi etablerte oss med datterselskap i San Diego, sier en fornøyd Øystein R. Skiri i Boost Commu-
nications. Foto: Thor Nielsen

Norsk sms
på luften i
California

Mellom to og syv av hundre
norske bedriftsledere er
trolig psykopater. Men 
hodejegerselskapene 
klarer ikke å avsløre dem. 

Sms-selskapet

– Hvordan ble ideen til selskapet klekket 
ut?
– En onkel av meg hadde problemer med å gi 
beskjed til alle jentene på fotballaget han 
trente. Så sa jeg at jeg kunne lage et sms-
system som løste problemet. Der var der det 
egentlig startet.
– Hvilken beslutning/person har betydd 
mest for veksten?
– Det er mange som har vært med på å dra 
lasset. Men kanskje var beskjeden fra Tom 
Ivar Bern i Innovasjon Norge om at han trodde 
på oss og innvilget støtte i 2001 – helt avgjør -
ende i en viktig fase.
– Hva kan andre lære av selskapets 
etablering og vekst?
– Ikke gi opp. Proppen gikk ut av it-markedet 
like da vi startet opp, og både marked og 

investorer var lunkne. Lær dom men er at man 
ikke må gi opp, og at man må forberede seg 
på berg-og-dalbaner.
– Hvilke eksterne miljøer har særlig 
bidratt til selskapets posisjon i dag?
– Skattefunn-ordningen har vært viktig. Det 
samme har gründermiljøet på Innovasjons -
senter Gløshaugen i Trondheim, og investorer 
som trodde på oss fra starten av.
– Hvilke rammebetingelser står i veien 
for videre vekst?
– Det er som ellers i næringslivet, konkur -
ranse kraften til norsk næringsliv. Jeg savner 
noen som kan fylle opp det vakuumet som 
oppstår når Innovasjon Norge slipper taket og
før ting blir skikkelig interessant for investor -
markedet. Der tror jeg mye kan stoppe opp.

Boost Communications as, daglig leder og aksjonær Øystein R. Skiri:

Mandag


